Formato para el plan de la campaña de financiamiento colectivo

1. Título de la campaña
Recuerde, debe ser claro, no inteligente: El título de su campaña debe reflejar el nombre de su proyecto, lo que su proyecto es en términos simples y/o lo que lo hace único o atractivo. Ahora combine esa información usando la menor cantidad posible de palabras.

2. Grupo meta
De forma breve, describa el grupo meta más idóneo según su estudio de mercado.

3. Meta
Establezca una meta razonable, la cual sea ambiciosa, pero, a su vez, realista.

4. Materiales de la campaña
¿Discurso (pitch) escrito o en vídeo? ¿Cuáles son sus mejores fotos y citas? ¿Qué hace que su proyecto sea único y cómo se ve reflejado esto en sus materiales?

5. Plan promocional
[bookmark: _GoBack]Las estrategias que debe escoger: ¿Preguntas a los donantes y partidarios, publicidad pagada, actualizaciones regulares al micrositio con noticias y fragmentos de fondo interesante, desarrollo de una lista de correo electrónico, alentar a sus patrocinadores actuales para que informen y pidan a amigos y familiares, o buscar atención de los medios?

6. Cronograma de planificación
Use este formato para hacer su propia planificación.
	Mes/semana
	Actividad
	Resultado
	Escriba su propia planificación

	1
	¿Es para usted el financiamiento colectivo?

	Tome una decisión organizacional sobre si va a usar el financiamiento colectivo. Identifique los riesgos y oportunidades.
	

	
	Estudio de mercado: ¿quién más está haciendo esto y qué ha funcionado bien en el pasado?
	Análisis de factibilidad de su campaña de financiamiento colectivo.
	

	2
	Escoja su plataforma
	Debe tomar una decisión bien balanceada e informada con base en las ventajas y desventajas de las diversas plataformas disponibles, incluyendo su costo, grupos meta, disponibilidad de datos, etc.
	

	3
	Escriba los argumentos para obtener apoyo. 
	Échele un vistazo al contenido del plan anterior: Descripción del proyecto, fotos, vídeos, actualizaciones, descripción del éxito, lo que hace que su proyecto sea único, título, etc.
	

	4
	Plan promocional 
	¿Cómo debe promocionar su campaña de financiamiento colectivo? Pídales a sus grupos de interés que lo promuevan.
	

	5
	Cómo mantenerlo vivito y fresco.
	¡Esta es la principal clave del éxito! Dele mantenimiento a su campaña con actualizaciones, fotos, etc., de manera regular.
	

	6
	Lo último: cumpla y celebre.
	Las últimas semanas son muy importantes: Asegúrese de ser llamativo para todos y anímelos a ser parte de su éxito.
	



